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Současné UK
Ekonomické klima 
a výhled do 
budoucna



UK ekonomický růst od roku 2019



Kurz 
CZK/GBP



– Dlouhodobý problém v produktivitě

– Výrobní sektor

– Zadlužení – Covid

– Brexit – pracovní síla

– Inflace 9%

– Bank of England rate 5,25%

Příčiny krize



– Relativně nízké a přehledné zdanění

– Registrace obchodní společnosti do 24 hodin

– Top příjemce FDI v Evropě

– Flexibilní pracovní trh

– Unikátní síť inkubačních center = komplexní 

zázemí pro start-upy

– 4 z 10 nejlepších zahraničních univerzit

– 30+ mezinárodních letišť 

Země iniciativy a podnikatelů
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Pivní trh v UK



– Nová Británie – keg ale & lager

CASKS vs
KEGS

– Tradiční Británie – cask ale



CRAFT BEER

KATEGORIE PIV

WORLD BEER (LAGER) SPECIALITY BEER

440ml                 330ml 660ml         500ml

fenomén “accessible 

premiumisation” – nové brands

special ale / dark lager / weiss

bier

330ml



On-trade 29%

ON-TRADE VS OFF-TRADE

Off-trade close to 50%



Nové formáty 
on-trade

– Micropub

– Tap room

– Tavern
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Klíčové exportní 
kanály pro Vaše 
pivo do UK



Vlastní import

– AWRS licence

– Deferment account

– Sklady 



Klasický importér 
/ distributor

– Pivovar-FCA-

Dopravce-Sklad 

Distributor-UK 

distribution



Distribuce v současné



Napřímo

– Pub group

– Supermarket 

– E-shop

– Konzultant 
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Nezbytné 
předpoklady 
spolupráce s 
britskými 
importéry / 
distributory



On-trade
point of
sale aneb 
kde britové
pijí



Off-trade vizuál 
& cena



Marketingové 
materiály
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Business plan & 
oslovení partnera



Intuice



Analýza konkurence



P&L



– Předmět zprávy přesně, trefně a atraktivně

– Úvod + závěr po britsku
„Dear Jack, I am contacting you regarding XYZ.“ / „Kind regards“

„Hi Eva, it was good to talk to you today.“ / Best regards /  Warm regards / Cheers

– Keep the message focused
„To briefly introduce our company…“ / „…our R&D investment makes us stand out from our

competitors.“

„Our services are enjoyed by leading Tier 1´s worldwide“

– Příloha - ideálně jeden dobře zpracovaný materiál

– PROOFREAD!

E-mailové oslovení
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Klíčová položka 
business plan -
sudy



SUDY

– Key-keg

– Polykeg

– Eco-keg

– Petainer

– Dolium

– E-keg

– Steel keg
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Konkrétní 
možnosti importu 
přes CzechTrade
UK



Importéři ze Střední Evropy



Czech Beer 
Alliance UK



Czech Beer 
Alliance UK



Czech Beer 
Alliance UK



Czech Beer Day / London 19. 9. 2024
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Legislativa



– Proforma faktura

– Origin

– E-AD

– VDD/C88

– Packing list

– Ostrá faktura

Paperwork
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