ZDRAVOTNI TRH

NEMECKO

Online seminar:

Export do NEMECKA v oblasti zdravotnickych
prostredku




= Leistungserbringer” (Poskytovatelé zdravotnich sluzeb)
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DATA

ZDRAVOTNI POJISTOVNY LEKARNY

= 103 zdravotnich pojiStoven (2021) « 18 753 Iékaren

= 1815 zdravotnich pojistoven v = 21 350 Iékaren
roce 1970

= 56,7 mld. € obratu
= 73 milionu pojisténych
= 2,78 mil. - jedna |ékarna
= 9 miliont privatnich pojisténcu

) | = 90 % - léky,
» 16 milionu financovano = 10 % - zdravotni produkty a
prispévkove kosmetika

= 57 milionu béznych pojisténcu




DATA

ZDRAVOTNICKA ZARIZENI, LEKARI

= 1914 nemocnic
= 590 soukromych nemocnic

= 19,4 miliont oSetfenych pacientt za rok (Naklady:
115,1 mlid.)

= 161 000 lékaru (115 000 v ambulanci)
= 553 miliond ambulantnich zakroku za rok

= V priméru stoji 475 € rocné ambulantni oSetfeni za
jednoho pacienta a 4 300 € za oSetfeni v nemocnici

= Obrat — zdravotni trh v Némecku — 425 mld. Euro (2020)




ZDRAVOTNICKA ZARIZENI, LEKARI

= Polikliniky (némecKky: MVZ Medizinische
Versorgungszentren) - jejich poCet intenzivné roste
(2019 — 3 600 poliklinik - nejvice v Bavorsku, v
Severnim Poryni-Vestfalsku a v Dolnim Sasku).

= 43,1% vlastnikd poliklinik jsou nemocnice, 41%
|€ékafi (nejvice obvodni Iékafri, internisté, chirurgové
a ortopedi)

- 1 800 zachrannych sluzeb (Cerveny kFiz, Arbeiter
Samariter Bund, Johanniter Unfall Hilfe, Malteser,
hasiCi, a malé regionalni sluzby.)

= Falck” je danska spoleCnost silné zamérena na
vozy zachranneé sluzby, ktera se velmi intenzivne
rozviji na némeckem trhu.




,LEISTUNGSERBRINGER"

POSKYTOVATELE ZDRAVOTNICH SLUZEB

Poskytovatel zdravotnich sluzeb pod zakonem SGB Xll a SBG, SGB - Socialni zakonik

,Lekari, zubafi, nemocnice, |ékarny, ale také dalSi zdravotni poskytovatelé jako napfiklad
ergoterapeuti nebo porodni asistentky vykazuji také v ramci zdravotniho zakona svoje zdravotni
vykony pojistovnam. Pro tyto obory se vytvofil spoleCny nazev ,,Leistungserbringer”.

Arzte, Zahnérzte, Krankenh&user und Apotheken, aber auch eine Vielzahl anderer Anbieter von
Gesundheitsleistungen wie Ergotherapeuten oder Hebammen stellen im Rahmen der
gesetzlichen Krankenversicherung (GKV) Leistungen bereit. Sie werden unter dem
Begriff Leistungserbringer zusammengefasst”.




,LEISTUNGSERBRINGER"

POSKYTOVATELE ZDRAVOTNICH SLUZEB

Lelstungserbrlnger
Erbringung von Leistungen in der gesundheitlichen Versorgung von Versicherten der Krankenkassen

Leistungserbringer gem. SGB V
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bspw. Krankentransport




NEMOCNICE, STRUKTURA, ORGANIZACE

532 “freigemeinnutzige Krankenhauser”
= Socialni sdruzeni, charitativni nebo cirkevni organizace

458 ,offentliche Krankenhauser

= (Korporace, ustavy nebo vefejnopravni nadace (Kraj, L4 =
okres, mesto, spolecCenstvi....)

586 privatnich nemocnic -

= (nejvétsi: Helios, Asklepios, Rhon Klinikum, Sana) - velmi » ] E . Y
prisné reguluji nakup a reprezentanti firem maji velmi |
omezeny pfistup do téchto nemocnic)

17 dulezitych soukromych nakupnich korporatnich spol.
= (Einkaufsgemeinschaften)

Bez registrace u téchto nakupnich spoleCnosti neni mozné
néco prodat. ~

DRG — Systém proplaceni (napf. tfiselna kyla se sitkou
laparoskopicky = 2.000 €)




NEMOCNICE, STRUKTURA, ORGANIZACE

NEJVETSI NAKUPNI
SPOLECNOSTI

AGKAMED

= Smlouva o bonusu a uhradé

= Clinikcpartner eG . . ) y ,

= Problém nakupnich spoleCnosti -
= EKK nesplnéni prislibeného mnozstvi
= igefa objednavek

Johannesstift Diakonie gAG
Marienhaus GmbH

= Ceny jsou transparentni
(nemocnice Casto prechazi s

= Median nakupy od jedné spoleCnosti ke
. druhé)
= Mediclin, P.E.G. plus
- Prospitalia = VVyhodou je také logistika (dodavka

az na oddéleni), Setfi se skladovaci
prostory (vétSina nemocnic sklad
nevlastni)

Schon Kliniken
Unico (pfechod do Sana)
= Armada SRN




LEKARI (PRAXE)

101.932 Iékaru (,Artzpraxis®)
Dodavatelsky trh je velmi regionalni

RozliSuji  produkty mezi  “Praxisbedarf® a
,Sprechstundenbedarf® (Dulezity pro financovani
|ékaFu (vice pani Gutzlaff)

NejvétSi odborné skupiny: Prakticti 1ékafri, internisté,
ortopedi a chirurgove




LEKARI (PRAXE)

= 70 % ze vSech akutnich vysetfeni se uskuteCni u
|ékaFl v ambulancich

= Vice a vice Iékafl prodavaji jejich smluvni povoleni
S pojiStovnami poliklinikam (zejména ve vychodnim
Némecku) a potom maji stavajici dodavatelé
problém, protoze se méni dodavatelska struktura,
polikliniky nakupuji poté skrz nemocnici a vyuzivaji
jejich dodavatelld (Iékaf se stava béznym
zamestnancem polikliniky).

= Na poliklinikach jiz pracuje kolem 10.000 lékafu a

toto Cislo neustale roste




LEKARNY

= V roce 2004 zrusen princip ,1 lékarnik = 1 Iékarna“

- DULEZITE: Kazdy produkt pro musi mit PZN éislo
(Pharma-Zentral-Nummer)

= Osmimistné Cislo pro identifikaci vSech produktu

- Cislo musi byt vytisténé na baleni produktu

= Ohlaseni probiha pres

= V budoucnosti oCekavano prevedeni némeckého
PZN na evropsky sytém PPN (Pharmacy Product
Number)

= NejdulezitéjSi dodavatelé: NOWEDA (druzstvo),
Alliance Health Care, McKesson Europe AG a
Sanacorp Pharmahandel GmbH (druzstvo)

= (Alliance Health Care a McKesson se aktualné
spojuji)



http://www.ifaffm.de/

DODAVATELE

= MedTec Branche zaméstnava kolem 215 000 lidi.

= Obrat z MedTech-Branche 33.4 Mld. € (2019)

= Export - 65%

= 93% vSech podnikl ma méné nez 250 zaméstnancu
= Pouze 90 MedTech podniku nad 250 zaméstnancu

= 1/3 obratu MedTech firem tvofi produkty, které nejsou
starsi nez 3 roky

= Primerné 9% 2z celkového obratu se investuje do
vyzKumu a vyvoje.

= NejvetsSi vyzva: Novy MDR (Medical Device Regulation)




BVMed-Herbstumfrage

MT-INFO

PRUZKUM

MDR verhagelt die Stimmung

Die Stimmung in der Medizintechnik-Branche hat sich in Deutschland eingetriibt. Die erwartete Umsatzsteigerung im Inland
ist mit nur noch 3,3 Prozent gegeniiber dem Vorjahr (4,2 %) stark riicklaufig. Auffillig ist besonders die riickldufige Gewinn-
situation durch sinkende Preise und héhere Kosten. Das sind Ergebnisse der BVMed-Herbstumfrage 2019, an der sich 102
Mitgliedsunternehmen beteiligt haben. Hauptgrund fiir die eingetriibte Stimmung ist die EU-Medizinprodukte-Verordnung,
kurz: MDR, die fiir Ressourcendefizite bei den B Stell langere Bewertungsverfahren und steigende Preise sorgt.
Ein stabilisierender Faktor bleibt der Export mit einem prognostizierten Umsatzwachstum von 5,8 Prozent.

on den befragten BVMed-Mitgliedern
Vg(-hvn noch 70 Prozent von einem
Wachstum im Jahre 2019 aus, gegeniiber
dem Vorjahr ein Riickgang von 8 Prozent.
Mit 13 Prozent hat sich die Zahl der

Unternehmen, die 2019 einen Umsatz-

riickgang befiirchten, verdoppelt. Insge
samt gehen die Firmen von einem In-
landswachstum von 3,3 Prozent aus (Vor-
jahr 4,2 %). Weltweit wird ein Wachstum
von 5,8 Prozent prognostiziert (5,9 %).

Bei den Gewinnen rechnen nur noch
12 Prozent (24 %), dass sie sich verbes
sern. 42 Prozent (40 %) gehen von einer
gleichbleibenden Gewinnsituation aus,
13 Prozent (35 %) von einer schlechteren
oder sogar viel schlechteren

Irotzdem investieren die Medizintech
nik-Unternehmen weiterhin verstirkt in
ihre deutschen Produktionsstandorte.
65 Prozent erhdhen laut Umfrage ihre In-
vestitionen 2019 oder halten das Vorjah
resniveau. Ahnlich ist die Situation bei
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den Forschungsausgaben. 66 Prozent der men gaben an, zusitzliche Jobs gegen
tiber dem Vorjahr geschaffen zu haben
Nur 11 Prozent der Unternehmen muss-

ten Arbeitsplitze reduzieren. Die Berufs

Unternehmen erhéhen ihre Forschungs-
ausgaben oder halten sie auf dem Vorjah-
resniveau

Auch die Arbeitsplatzentwicklung bleibt
positiv. 48 Prozent der BVMed-Unterneh-

aussichten fiir Fachkriifte sind nach wie
vor ausgezeichnet. Gesucht werden vor

Hintergriinde zur Herbstumfrage

Der BVMed fiihrte bei seinen Mitgliedsunternehmen im August und September
2019 eine Online-Befragung mit insgesamt 24 Fragen durch. Von den angeschriebe-
nen 220 Mitgliedsunternehmen haben sich 102 Unternehmen beteiligt, darunter
vor allem die gréBeren Hersteller von Medizinprodukten aus Deutschland und den
USA. An der Umfrage nahmen zu 65 Prozent Hersteller, zu 25 Prozent Handelsun-
ternehmen, zu 6 Prozent Zulieferer und zu 4 Prozent Homecare-Unternehmen teil.
Die Unternehmen, welche sich an der Umfrage beteiligten, haben ihren Hauptsitz
zu 57 Prozent in Deutschland und zu 16 Prozent in den USA. Bei den von den Unter-
nehmen vertretenen Produktbereichen handelt es sich um Implantate (44 %), Hilfs-
mittel (39 %), OP-Produkte bzw. OP-Sets (32 %), Verbandmittel (24 %), Dienstleis-
tungen wie Homecare (17 %) sowie digitale Medizinprodukte (6 %).

Prazkum vsSech 220 BVMeD
podnikl dle MDR:
* 94% z nich ocekava vetsi ceny
* 10% firem zanikne a 30%
produktl zmizi z trhu

(Odhad)

reiche Onkologie (28 %) und Diagnostik
(26 %) ein.

Irotz aller Probleme wird der Standort
Deutschland gelobt. Insbesondere gefal
len den Medizintechnik-Firmen die gut
ausgebildeten Fachkriifte (70 %), die gute
Infrastruktur (63 %) und das hohe Versor
gungsniveau der Patienten (40 %)

Als grotes Hemmnis fiir den medizin
technischen Fortschritt nennen 81 Pro
zent der BVMed-Unternehmen die zu
satzlichen Anforderungen durch die MDR
Dabei geht es vor allem um die Pflicht zu
umfassenden klinischen Daten (71 %)
und um lingere Konformitiitsbewer tungs

zeiten durch Ressourcendefizite bei den
Benannten Stellen (59 %). Mit 48 Prozent
der Nennungen hat aber auch der Preis
druck durch Krankenhaus Einkaufsge-
meinschaften eine Relevanz fiir Entwick-

www.medDOC.com

Technologiepark Universitat Tel: 0421 - 46 04 44-0
info@medDOC.com
K2 medDOC transtation LOPEZ-EBRI

Lise-Meitner-Strafle 2
28359 Bremen

MEDIZIN

TALLLLISE. YWWERTIT aNennungen
beziehen sich auf die Absenkung sach
kostenintensiver DRG-Fallpauschalen,
eine innovationsfeindliche Einstellung
der Krankenkassen, zu langsame Ent-
scheidungen durch den G-BA, Kranken
kassenverhandlungen im Hilfsmittelbe-
reich und unklare Regelungen zu digita
len Medizinprodukten

Als Folge der MDR-Implementierung
gehen 94 Prozent der Unternehmen da-
von aus, dass die Preise fiir Hersteller und
Vertreiber steigen werden — und damit
dann auch die Preise der Produkte. 87 Pro-
zent befiirchten, dass Produkte aus tko-
nomischen Griinden vom Markt genom
men bzw. nicht auf den Markt gebracht
werden. Der Druck wird dabei insbeson-
dere auf kleine und mittelstindische
Unternehmen steigen (58 %). Nach Schiit
zungen werden 10 Prozent der Unter-

| ZAHNMEDIZIN

Fachiibersetzungen, ohne )
Risiken und Nebenwirkungen !

| MEDIZINTECHNIK

Medical Translations
and Documentation

medDOC*

nenmen und 30 Prozent der Produkte
vom Markt verschwinden.

Auch bei den gesundheitspolitischen
Forderungen der Branche stehen MDR-
hemen klar an der Spitze. 67 Prozent der
Unternehmen fordern, die Neuzertifizie
rung fiir Bestandsprodukte durch eine
~GroBvaterregelung” zu vereinfachen.
64 Prozent wiinschen sich eine Verlinge
rung der MDR-Ubergangsfristen. 26 Pro
zent wiinschen sich Forderprogramme fiir
KMUs zur Umsetzung der MDR. Neben
dem beherrschenden Thema MDR stehen
auf der gesundheitspolitischen Agenda
vor allem eine Verkiirzung der Dauer der
Bewertungsverfahren (43 %) sowie eine
aktive Beteiligung der Industrie und mehr
Iransparenz der Prozesse des Gemeinsa-
men Bundesausschusses (30 %). <
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DEKUJI

LA
POZORNOST

Ulrich Dahlhausen

,,’ DAH LHAUSEN” Jednatel rodinné firmy DAHLHAUSEN

Kolin nad Rynem
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