Exportni financovani

Petr Smerkl, Ondfej Barton
7. dubna 2022



) Uvod

Hlavni okruhy:
Nejbéznéjsi typy produktl exportniho financovani
NejCastéjsi praktické problemy pfi sjednavani i Cerpani
NejvyznamnéjSi aktéfi transakci
Sankce
Role exportnich pojistoven

Mimo rozsah prezentace:

Jiné formy financovani (napf. dluhopisy)



) Ucel
Pro exportéra a importéra:

Ziskani finan¢nich prostfedku k realizaci projektu

Pro financujici banku:

Radné splaceni Uvéru => snaha o minimalizaci rizik, napt. prostfednictvim:
Smluvni dokumentace (uvérova smlouva, zajisténi)
Solventnost importéra (stat vs. maly lokalni podnik)
,2Bankabilita“ smlouvy o vyvozu
Revize finan¢nich modell &i zprav externich poradct
Pojisténi u exportni pojistovny
Zavislost na povaze vyvozu (vyvoz hotovych vyrobkl x vystavba tovarny na zelené louce)

Financovani maze byt kritérium z pohledu odbératele



) Prehled produktd

Existuje rada produktt pokryvajicich exportni vztahy, napr.:
Odbératelsky uvér

Uvérova smlouva mezi bankou a dovozcem, erpani pfimo vyvozci; dovozce
nasledné splaci uvér bance

Umoznuje zajisténi vétSich dodavek, které by dovozce nebyl schopen sam
financovat

Platba pfimo vyvozci omezuje rizika pro vyvozce
Nepfimy odbératelsky uvér
Prijemcem je mistni banka dovozce

Relevantni zejména v situacich, kdy dovozce neni bance dostateCné znam



) Prehled produktd

Dodavatelsky uver

Poskytovany vyvozci za ucelem profinancovani pohledavek vici dovozci
Splatky uvéru z plateb za dodané zbozi Ci sluzby

Pred-exportni uvér

Za ucCelem financovani nakupu materialu, surovin, nastroju pro realizaci
zakazky, atd.

Bankovni zaruky / akreditivy
Ramce pro jejich vydavani
Jiné atypickeé struktury



p KliGovi aktér

Exportér

Importér

Financujici banka / banky
(...)

Exportni pojistovna

Statni organy

Pravni poradci

Technicti poradci

Inspekcni spoleCnosti

Poradci pro pojisténi

MnozZstvi aktért a rozsah jejich zapojeni se umérné zvysuje s komplexitou transakce
=> vySSi naklady (finan¢ni, Casové, organizacni)



p Sankce

V soucCasnosti se méni prakticky na denni bazi
Komplikované zejména z nasledujicich duvodu:

Rozdilné sankCnim autority (EU, USA, VB, ...)

Rozdilny rozsah sankci co se ty€e osob / statl / sektort / zakdzanych aktivit — tj. i zafazeni
konkrétni osoby na sankCni seznam neznamena (nutné) zakaz vSech transakci s takovou

osobou

Vyklad nékterych sankci nemusi byt jednoznacny, zejména pro osoby, které se problematice
systematicky nevénuji -> nutnost konzultaci se specialisty
Banky jsou k tomuto obecné velmi citlivé + mohou aplikovat prisngjsi
standardy nez samotny exportér — typicky ve vztahu k sankcim USA.

V nejhorSim pfipadé mohou vést az k akceleraci uvéru



) Financovani

Dulezité otevrit diskusi s financujicimi bankami co
nejdrive, idealné pred podpisem smiouvy o vyvozu

Banky mohou poskytnout cenné vstupy ke strukture
transakce a zahajit i jeji vnitrni posuzovani

Exportéfi se Casto obraceji na banky pomérné pozdeé a az
v pokrocilé fazi



p Smlouva o vyvozu z pohledu banky

Rozsah revize dle typu financovani, typu vyvozu a typu smlouvy o
vVyvozu

Specifikace predmétu dodavky

Harmonogram plateb, milniky

Pfedani / prfevzeti dodavky

Zaruky a podminky jejich vystaveni / Cerpani

Ridici pravo (1)

Elektronické podpisy (?)



) Dodaci podminky (INCOTERMS)

INCOTERMS 2020
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) Volba prava/volba sudisté

Smlouvy o vyvozu
Uvérové smlouvy
Zajistovaci smlouvy

Ruceni suverénu



) Pribéh a mechanika éerpani

Zadost o Eerpani odbé&ratelského uvéru
Prominuti splnéni podminek Cerpani (?)
Financovani zaloh na kupni cenu u odberatelského uvéru

Odkladaci nebo jiné podminky Cerpani v pojistné smilouve

s EGAP



) Kde mohou vzniknout problémy

Na strane vyvozce nebo dovozce

Na strané subdodavatele vyvozce nebo dovozce
Na strané EGAP

Na strané financujici banky

Praxe potvrzuje, ze bez ohledu na Ci strané problémy
vzniknou, vzdy maji dopad na vsechny aktéry



) Financovani suveréni

Stat vs. statem vlastneny podnik vs. jina entita
Nutno zohlednit specifickou dynamiku jednani se statem

Pozor na zmény na posledni chvili (!)



) Pojisténi EGAP

Exportni garancni a pojistovaci spolecnost, a.s.

Podpora Ceského vyvozu, vlastnéna a financovana
statem

Pojisténi uvéru

politicka a komercni rizika

EGAP zpravidla prebira 75% - 95% rizika
Dalsi pojistné produkty



) Pojisténi EGAP ||

OECD konsenzus, zakon €. 58/1995 Sb. o podpofeném
financovani

Vyhody

snizuje rizikovost uveru pro banku (vliv na financovatelnost projektu,
vysSi a tenor uvéru, rozsah zajisténi, atp.)

L4 Vah'ad

nizSi marze vs. pojistne ?



) Pojisténi EGAP I

DodateCna omezeni pfi pojisteni EGAP

omezeni plynouci z OECD - zaloha, 85% hodnoty exportniho
kontraktu, financovani mistnich nakladu, ,starting point of credit®,
maximalni tenor... - pro uvéry s tenorem nad 2 roky

cesky podil, Cesky vyvozce

pozadavky EGAP — podminky Cerpani, zajisténi, due diligence,
inspekcni spolecnost, etc.

casovy faktor



p Namisto zavéra...

2 Nebojte se zapojit pravni a finan€ni tym od zaCatku —
usetri Cas a stres

2 Nebojte se exportovat — Ceské spoleCnosti maji
zkuSenosti a dobré renomé v zahranici
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Déekujeme za pozornost.



