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Současné UK
Ekonomické klima 
a výhled do 
budoucna



UK ekonomický růst od roku 2019



– Dlouhodobý problém v produktivitě

– Výrobní sektor

– Zadlužení – Covid

– Brexit – pracovní síla

– Inflace 9%

– Bank of England rate 5,25%

Příčiny krize



Kurz 
CZK/GBP



– UK-CZ deficit

– UK-EU deficit

– UK-mimo EU přebytek

Obchod



– Relativně nízké a přehledné zdanění

– Registrace obchodní společnosti do 24 hodin

– Top příjemce FDI v Evropě

– Flexibilní pracovní trh

– Unikátní síť inkubačních center = komplexní zázemí pro start-upy

– 4 z 10 nejlepších zahraničních univerzit

– 30+ mezinárodních letišť 

Země iniciativy a podnikatelů
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Příležitosti v době 
pobrexitové



– Dlouhodobý problém v produktivitě

– E-commerce

– Education

– Healthcare

– Fintech

– Řešení automatizace, BI, Big data

– Fyzická infrastruktura pro připojení - HO

ICT



– UK má za cíl dosáhnout uhlíkové 

neutrality do konce roku 2050 = 

řešení v oblasti dekarbonizace, 

např. recyklace

– Obnovitelná energetika – větrná, 

solární, vodní

– Nukleární – klasická, malé 

modulární reaktory SMR (RR)

Energetika



– Přístroje vč. diagnostických

– 40 nových nemocnic

– IT infrastruktura/Healthtech

– Excelentní v oblasti Biotech a léčiv, 

R&D

Zdravotnictví



– Re-development city

– Dopravní stavby – High Speed 2

– Stavební materiály

– Inovace – Smart cities

Stavebnictví



– Interiér – hodnota 36 mld liber

– Architektura

– Grafický design

– International dimension

Architektura



Automobilový
OEM & Aftermarket



– Příjmy sektoru kolem £33mld

– Excelence v oblasti křídel
– Kompozitní křídla Bombardier –Belfast

– Airbus – Bristol/Broughton

– Letecké motory
― Rolls-Royce

― Pouze pro velká letadla (330neo, 350..)

― Návrat do sektoru menších letadel 

― BAE Systems – závislost na defence

― Avionika, podvozky, letecké sedačky 

– Top 100 leteckých firem dle příjmů: 

9 z VB!

Letectví



Letectví

TOP 11 LETECKÉ BRITSKÉ FIRMY DLE PŘÍJMU ($ mld.) A POZICE V TOP 100

ROLLS ROYCE 14.7 10.

BAE SYSTEMS 13.7 11.

GKN 3.67 32.

COBHAM 2.50 39.

MEGGITT 2.17 44.

SENIOR 0.884 72.

CHEMRING 0.664 81.

ULTRA 

ELECTRONICS

0.658 83.

MARSHALL 

AEROSPACE

0.506 88.

MARTIN - BAKER 0.326 96.

DONCASTERS 0.293 98.



– Domácí výroba je klíčová pro 

sledování změn inovací ve 

výrobě

– Additive manufaturing – 3D 

tisk

– Automatizace

– Robotika

– Moderní obráběcí centra

– 13. největší exportér

– 14. největší importér

Výrobní 
technologie



– Kam směřují?

Výrobní 
technologie

Automotive Aerospace Offshore/Oil&Gas



Potravinářství 
Pivo
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Doing business



UK jako 
příležitost



Výrobce → importér/distributor → velkoobchod → maloobchod 

Výrobce → importér/distributor → maloobchod  

Výrobce → importér/distributor → konzultant → velký retail 

Výrobce → velkoobchod

Výrobce → řetězec

Výrobce → konzultant → distributor → maloobchod 

Výrobce → konzultant → maloobchod

Výrobce → Maloobchod

Výrobce → Konzultant (Agent)

Výrobce → Intergrátor

Pronikání na britský trh



Pronikání na britský trh



– USP

– Reference

– Konkurenční prostředí / Koncentrace 

trhu

– Kolik peněz mohu investovat?

– Moje cash-flow

– Personální zázemí – Bude se trhu VB 

někdo věnovat? / Jsou lidé ochotni se 

přizpůsobit?

Expanzce do Británie – dává smysl?

– Mám spočítané logistické náklady? –

doprava se velmi zdražuje, migrační 

krize, Brexit

– Byl udělán business plán? – P&L 

analysis, sensitivity analysis, opening

costs

– Přínos pro partnera

– Vize

– Marketingové materiály

– Sociální sítě, blogy?

– Zvládnu úvodní oslovení?



Analýza konkurence & USP



Intuice? Please
double check



– Vycházejte z industry average

– Reflektujte svou reálnou tržní sílu

– Budujte brand

Vaše marže



Raw data & 
data analysis



P&L
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Obchodní jednání



– Předmět zprávy přesně, trefně a atraktivně

– Úvod + závěr po britsku
„Dear Jack, I am contacting you regarding XYZ.“ / „Kind regards“

„Hi Eva, it was good to talk to you today.“ / Best regards /  Warm regards / Cheers

– Keep the message focused
„To briefly introduce our company…“ / „…our R&D investment makes us stand out from our

competitors.“

„Our services are enjoyed by leading Tier 1´s worldwide“

– Příloha - ideálně jeden dobře zpracovaný materiál

– PROOFREAD!

E-mailové oslovení



– Marketingové materiály / web / sociální sítě
– Akutální design

– Jednoduchost & zástupné symboly & minimum textu

– Reference

– USP (Unique Selling Point)

– Kontaktní údaje včetně sociálních sítí

– Buďte vybaveni

– Přijďte ve dvou

– Váš šatník také jedná!

Příprava na jednání



Váš dresscode

DESIGN FINANCE IT STROJÍRENSTVÍ PIVO



– Přivítání & neformální chit-chat

– Krátké představení obou společností

– Portfolio

– USP

– Reference

– Nabídka partnerovi

– Vize

– Rozloučení & jokes (budování chemie)

– Po jednání nezapomenout na promptní follow-up

Osobní jednání - struktura
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Infrastruktura UK 
po brexitu



– Export declaration

– Commercial invoice

– Air waybill

– Packing list

– Export license

– EMCS – Excise Duty

– Certificate of origin

Paperwork



– Chief x CDS

– Papíry k Exportní 

deklaraci

– Implementace 31.3.2023

CDS (Customs Declaration Office)



Great Britain vs Northern Ireland
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Váš partner 
CzechTrade UK



– ALL ENERGY 15.-16.5.

– LONDON WINE FAIR 20.-22.5.

– CENEX-LCT/CAD 4.-5.9.

– ASOCIACE ČESKÉHO PRŮMYSLOVÉHO DESIGNU 11.9.

– WRM EXPO 11.-12.9.

– CZECH BEER DAY 19.9.

– UK CONSTRUCTION WEEK 1.-3.10.

– ADVANCED ENGINEERING 30.-31.10.

– SOURCING DAY OFF-HIGHWAY Q3

– SMMT MEET THE BUYER říjen

Naše akce



– Aneb 

Business 

Development

na míru

Do business in the UK                            
IT/TECH industries
příležitost



– FÁZE 1 = ANALÝZA

• Interview

• Marketing & business plan

review

• Finanční náročnost

• Oborový report

Do business in the UK                            
IT/TECH industries příležitost

– FÁZE 2 = NASTAVENÍ MARKETINGOVÉ 

A OBCHODNÍ STRATEGIE

• Strategie vstupu na trh

• Marketingová strategie

• Adaptace obchodního modelu

• Vytipování obchodních partnerů

• Partnerství & networking

• Exportní inkubátor CzechTrade Londýn



– Showroom

– Office

– Bar&kitchen

Do business in the UK                            
Design Hub London Clerkenwell



GROW YOUR BRAND

Do business in the UK                            
Design Hub London Clerkenwell



UK BUSINESS ACADEMY

– 6 měsíců trial

– Vlastní konzultant CzechTrade

– Společná tvorba business plan

– Společné oslovování firem

– Učení se od zkušených účastníků na projektu

Do business in the UK                            
Design Hub London Clerkenwell



Veletrhy



Veletrhy



Pivní eventy



Sourcing days
Networking



Martin Macourek
CzechTrade Londýn

E-mail: martin.macourek@czechtrade.cz

Tel.: +44 7940 986907

CzechTrade UK

Czechtrade United Kingdom & Ireland

mailto:martin.macourek@czechtrade.cz

