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Pavel Ohnoutka

Jsem transformaČnì expert pro firmy, kterè rostou rychleji, neŷ 
stìhajì Œìdit svoje procesy.

Uŷ vìc neŷ 15 let pomàhàm firmàm zvlàdnout digitàlnì 
transformaci, chaos ve vürobĚ, nefunkČnì export nebo prostĚ 
jen ơklasickü operativnì nepoŒàdekƟ.

PŨsobil jsem roky na Blìzkèm vüchodĚ a v USA, kde jsem vedl 
nàroČnè projekty pro firmy v ropĚ, logistice, retailu i vürobĚ.

Od roku 2016 vedu tüm konzultantŨ, kterü operuje v ċesku, 
SAE a Ománu ƚa ŒeŚìme to, co ostatnì nechtĚjì ŒeŚit.

őìdil jsem projekty v Dubaji, Dauhà, New Yorku a LondünĚ, 
pracoval na projektech pro spoleČnosti jako IBM, Avanade, 
QatarPetroleum, EtihadAirways, DubaiAirports a mnoho 
dalŚìch.

LinkedIn profile:



VáclavDuda

Jsem konzultant s vìce neŷ 20  lety zkuŚenostì v marketingu, 
produktovèm managementu a Œìzenì produtkŨv oblastech 
telekomunikacì, IT a prŨmyslu i spotŒebnì elektronice. 

BĚhem svè karièry jsem pŨsobil ve spoleČnostech, jako jsou 
Linde Gas, ETA, T-Mobile, Vodafone a Y Soft, kde jsem se 
podìlel na vüvoji a zavàdĚnì novüch produktŨ, sluŷeb a go-
to-market strategiích.

Mentoruji startupy v oblasti B2B sluŷeb.

Od roku 2021 jsem souČàstì tümu Strategix, kde se zamĚŒuji 
na implementaci procesŨ v produktovèm managementu.



Kdo jsme

PROVÁZÍME FIRMY 
DIGITÁLNÍ TRANSFORMACÍ
ÙspĚŚnĚ jsme transformovali stŒednì a 
velkè spoleČnosti pomocì naŚì metodiky, 
kterou neustále zdokonalujeme.

VYTVOőÌME RYCHLÈ 
ZHODNOCENÍ FIRMY
BĚhem tŒìtüdennìho hodnocenì 
porozumìme vaŚì spoleČnosti a klìČovüm 
rizikŨm.

VYTVOőÌME STRATEGII PRO 
DIGITALIZACI
üċШĬƻċШƣǄĬŰǃШƻǃƣƻŸƘŖůĲШ
ƣƖċŰƚŉŸƖůċĨŰŖШroadmapu
ƻǃĦőČǍĲŢŖĦŖШǍШƓƖŔŸƖŔƣШƚƓŸũĲĨŰŸƚƣŔЮ

TRANSFORMAċNÌ řKOLENÌ VE 
VAřÌ SPOLEċNOSTI
ProŚkolìme vaŚe zamĚstnance, jak 
samostatnĚ transformovat firmu a jak 
se vyhnout urČitüm rizikŨm.

TÝM ANALYTIKY A BUSINESS 
INTELLIGENCE (BI)
SouČàstì naŚeho tümu jsou analytici a 
konzultanti v oblastech jako je PMO, 
finance, vüroba, BI a podobnĚ.

VELKÜ OKRUH SPECIALISTŧ A IT 
őEřENÌ
Jsme partnery mnoha IT spoleČnostì a 
doporuČìme ŒeŚenì s nejlepŚìm pomĚrem 
cena/vükon pro vaŚi situaci.















ProČ tu dnes jsme?

ơNeŷ vstoupìte na novü exportnì trh, nejprve digitàlnĚ transformujte 
svoji firmu. Dìky dobŒe nastavenüm procesŨm zvlàdnete rychleji 
reagovat na zàkaznickè poŷadavky, efektivnĚ se pŒizpŨsobìte 

specifikŨm trhu a vüraznĚ snìŷìte rizika spojenà s expanzì. DigitàlnĚ 
pŒipravenè firmy rostou rychleji a s niŷŚìmi nàklady.Ɵ



Jak firmy bĚŷnĚ fungují
Board
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JAK FIRMY STANDARDNę FUNGUJÌ PőED DIGITALIZACÌ:
ÅKaŷdè oddĚlenì pracuje samostatnĚ (v silech), chybì sdìlenì klìČovüch 
informacì napŒìČ firmou.

ÅVüroba nevidì do obchodnìch plànŨ, nemà pŒehled o budoucìch 
zakàzkàch a jejich poŷadavcìch.

Å Izolované nástroje ƚkaŷdü pouŷìvà vlastnì Excel tabulky, CRM a ERP bez 
vzájemného propojení.

ÅManuàlnì pŒenos dat vede k duplicitàm, chybàm a zpoŷdĚnìm.
ÅChybì pŒesnè informace o finanČnìm stavu firmy, obtìŷnè cash flow Œìzenì 

a forecasting.
ÅKomunikace je nesystematickà, informace se pŒedàvajì pŒevàŷnĚ e-
mailem, vznikajì nedorozumĚnì.

ÅOmezenü pŒehled o zàkaznìcìch, zakàzkàch a dostupnüch kapacitàch ƚ
rozhodovànì probìhà intuitivnĚ, bez datovè podpory.

PőÌKLADY Z PRAXE:
ÅObchodník slíbí zákazníkovi termín dodání bez znalosti kapacit výroby.
ÅFinance neumì pŒesnĚ odhadnout budoucì pŒìjmy a vüdaje, protoŷe chybì 

kvalitní data z obchodu a výroby.
ÅMarketing nevì, jakè produkty Či sluŷby mŨŷe efektivnĚ propagovat na 

nových trzích.



Typickáfirma


